2026年投资北京大会
时间：2026年3月25日
[bookmark: FunCunProofread382]地点：中关村国际创新中心畅春厅
内容：

    画外音：有请北京市政府副秘书长杨烁先生主持2026年投资北京大会。
    
    主持人 杨烁：尊敬的唐文弘副市长，约翰·吕恩教授，各位来宾，女士们、先生们，大家下午好！
    春风送暖，聚力共赢。欢迎各位齐聚一堂，出席 2026年“投资北京”大会！本次大会以“投资北京 赢得未来”为主题，依托中关村论坛平台，集聚全球优质资源要素，全面展现北京国际一流的营商环境、蓬勃的产业活力和广阔的发展机遇，旨在深化国际国内合作，培育对外开放新动能，为北京经济社会高质量发展注入强劲动力。
    今天的大会分两个阶段，第一阶段安排领导致辞、主题推介与政策解读、京津冀基金政策宣讲及投资项目签约、重点项目签约与授牌仪式、圆桌对话；第二阶段安排项目路演与一对一咨询洽谈。
    首先，请允许我为大家介绍今天出席活动的领导和嘉宾。他们是：
    北京市人民政府党组成员、副市长唐文弘先生
    德国史太白基金会终身荣誉主席 约翰·吕恩教授
    莅临现场的还有，来自北京市级各部门和各区的领导，世界 500 强企业、跨国企业、独角兽企业负责人、国际组织、国际商协会和国内外投资促进贸易机构的代表。让我们以最热烈的掌声，对所有领导和嘉宾的到来，表示热烈的欢迎和衷心的感谢！
    下面，我们进入致辞环节。首先，有请北京市副市长唐文弘先生为大会致辞，大家掌声欢迎！
    
    谢谢。
    
    主持人 杨烁：谢谢唐市长的精彩致辞。唐市长的致辞为我们描绘了北京高质量发展的蓝图，也向全球投资者发出了合作邀约，让我们倍感振奋、充满信心。接下来，有请德国史太白基金会终身荣誉主席约翰·吕恩教授为大会致辞。大家欢迎！
    
    约翰·吕恩：尊敬的各位领导，女士们、先生们，大家下午好！
    首先，我想感谢主办方的邀请，让我能够参加今年的中关村论坛年会。我在过去的两年，曾经担任中关村论坛年会的主旨发言人，每年我们都会有中关村论坛这样一个交流的机会交流最新的创新成果。
[bookmark: FunCunProofread22955][bookmark: FunCunProofread23617][bookmark: FunCunProofread25101][bookmark: _GoBack][bookmark: FunCunProofread26441]    我们知道现在德国的人口只有8400万，是世界第三大经济体，仅次于美国和中国。我在汉堡大学学习了物理学，在那之后我也进行了几年的基础研究，之后我在一所研究大学担任校长，后来我成为了该州的技术转让专员，在那里我建立了世界上第一个技术转让的基金会。今天我们的基金会大概有6000多名员工，其中有700多名教授，而且我们每年都会运营100多个这样的技术转移中心，我们也会开展数万个项目。我们现在已经创建了很多家的初创公司。我认为北京市政府确实在不断地支持科技创新和科技发展，而且也助力我们打造了这样一个基金会。我们的基金会负责具体的技术转移的相关业务，而且可以为管理人员提供培训，我们也正在不断地和中国的一些高校建立合作伙伴关系。今天我想和大家分享的并不是我们在报纸上看到的新闻，而是我自己在过去的40多年来所见所感看闻。
    在最近的两次主题演讲当中，我曾经和大家详细地讨论了技术转让成功的标准是什么，今天我想要和大家分享一些关于管理的见解，这些见解可能是比较一般性的或者是适用性比较广泛的，因为我们知道所有的创新必须要有良好的管理框架才能够落地，否则它们只是非常空洞的陈词滥调而已。我们把这些见解可以称为是冲动。因为时间的关系，我只能解释其中几个。
    首先，我们要思考我们的这个行为带来了什么样的好处，给什么人带来了好处，持续的时间是多久。我当时担任政府官员角色的时候，我在写我自己工作的描述，我知道一张精美的名片，还有大量的演讲，是并没有办法给一个政府官员带来很好的未来的，后来我成立了现在的基金会，为经济发展去做贡献，去开展具体的项目。
[bookmark: FunCunProofread29941]    第二，如果说我们没有得到来自任何一方任何的反对，我们可能还不如不去做这件事情。之前我在被任命期间，曾经遭到了一些部委的反对，我当时觉得这可能是一个正确的决定，因为没有反对的话，我觉得这个决定可能也是没有任何力量和意义的。
[bookmark: FunCunProofread32193]    第三，高层做出的决定，如果已经呈现出来的是180度的大转向，我们可能在做出这个决定的时候需要考虑比如多个组织、多个部门。当我们这样去考虑的时候，这个决定已经遭到了180度的大转弯，也就是说在底层已经被颠覆了。高层做这个决策，即便是再高大上，其实也是毫无意义的。所以当涉及到一些重要决策的时候，我们可能需要从上到下去确保它的实施。
[bookmark: FunCunProofread33881][bookmark: FunCunProofread35754]    第四，我们知道变化才是常态，每一个变化都会给人们、给社会带来一定的挑战，而且通常来讲，挑战会包括一些不同的组成部分，比如我们会有一些恐惧，但是这是技术变革一个必然的结果。在我担任大学教授的时候，我们当时有一个占地60平方米的计算机中心，现在整体的计算能力可能已经大大的提高了。我们在那里进行了很多实验，而且我亲身体验了制造与信息技术，还有机械工程的集合，并且我们帮助了我们的公司去实现他们自己的转型。当时公众的讨论其实是非常负面的，他们觉得这些技术是没有很好的未来的，但是今天我们确实取得了成功。现在我们在人工智能这个领域也有同样的讨论，比如我们在20世纪80年代的时候讨论的虽然不是AI，但是可能是其他的一些术语，比如微电子，这确实是一个非常巨大的改变，可能会有一些企业或者行业会消失，但是新的也会出现。所以在未来的五年当中，我们可能又会遇到另外一个非常重要的结构性的转变。
    最后一个，在大家早上起来的时候，如果大家觉得我的生活没有任何问题了，那么你的生命也就到头了，所以我希望大家还是能不断地去遇到新的问题。谢谢。
    
    主持人：非常感谢约翰·吕恩教授的精彩演讲。尊敬的各位领导、各位嘉宾，各位业界的同仁，女士们、先生们，接下来我们将进入本次大会的主题推介和政策解读环节。
    首先，让我们有请北京市投资促进服务中心主任杨蓓蓓女士，为我们作投资北京主题推介。掌声欢迎。
    
    杨蓓蓓：尊敬的唐市长，各位来宾，女士们、先生们，大家好！
[bookmark: FunCunProofread39781]    非常高兴和各位新老朋友能够相聚在中关村论坛的投资北京大会。刚才唐市长为我们发表热情洋溢的致辞，表达了北京对发展新质生产力、推动首都高质量发展的美好愿景。下面，我简单的向大家介绍一下北京市投资促进服务体系，也让各位朋友们更加清晰地了解在北京投资发展能够享受到的服务和支持。
[bookmark: FunCunProofread44891]    北京市投资服务促进中心是北京市政府的直属机构，负责统筹全市的招商引资、规划编制、渠道建设、活动组织、项目促进和企业服务等工作。北京市的各区也都设立了投资促进机构，已经形成了市区一体的投资促进的服务体系。去年初，北京市也成立了投资促进工作专班，团结了30个部门，和各区一起为项目落地北京提供全链条、全方位的服务。为了方便大家了解北京、投资北京，我们也建设了投资北京大数据综合服务平台，我们在2025年的6月上线运行。投资北京的平台就是我们各位投资人在北京的导航仪，大家可以便捷地便利找园区、找政策、找基金等一系列的投资服务，同时也能够一键获取北京市各区的产业布局、园区载体、惠企政策、合作基金的情形，实现我们投资的需求与优质资源的智能匹配。投资者可以通过北京市投资促进服务中心的官网、微信公众账号进入这个平台。此外，我们也会通过北京市投资促进服务中心的抖音、小红书等新媒体的平台及时发布各类惠企的政策信息，投资者可以关注这些平台，同时也可以拨打我们的招商咨询服务热线89154321，由我们的专业团队一对一的对接，我们也将全程提供精准化、定制化的招商服务。
[bookmark: FunCunProofread46871][bookmark: FunCunProofread48316][bookmark: FunCunProofread48422][bookmark: FunCunProofread48742][bookmark: FunCunProofread48836]    为了方便大家对接合作、共享资源，我们每年都会举办投资北京系列的招商活动。上半年是在中关村论坛年会投资北京大会，下半年是在服贸会北京日、京港洽谈会。今年我们的京港洽谈会已经举办到了第29届，将会在北京举办，我们也热烈地欢迎各位对投资北京和投资香港感兴趣的朋友们参加我们的大会。同时，我们还将积极地参加进博会、广交会、投洽会、数贸会和消博会等5场境外的国家级经贸平台，借助这些平台更丰富地集聚全球资源，展示北京的投资机遇，力促项目落地北京。今年我们还将安排围绕着人工智能、医药健康、智能装备等重点的产业强链补链，赴境外举办5场精准的靶向招商活动。近年来，我们也遴选了29家投资北京的全球合作伙伴，设立了上海、广州2个境内招商服务站和香港、新加坡、伦敦5个境外招商服务站，投资北京的朋友圈进一步扩大。今年我们将派出10个境外的招商团组，赴新加坡、香港、欧洲等重点地区招商。大家如果有合适的资源项目，可以直接和我们北京市投资促进服务中心或者当地的招商服务站联系。
[bookmark: FunCunProofread49611][bookmark: FunCunProofread49691][bookmark: FunCunProofread50831][bookmark: FunCunProofread51921]    为了让企业能够在北京投资的更加放心、发展的更加舒心，我们也构建了全方位、多层次的企业服务体系，全力护航企业在京的发展。在市区两级，我们都建立了企业服务包的工作机制，通过市区协同、“一企一策”全程解决企业的发展需求。市级相关部门担任企业的服务管家、行业管家，也是为了统筹的解决企业跨部门、跨区域的重大诉求。区级各部门为企业将提供更加落地的对接、日常运营、政策落地的精准服务，市投资促进中心也是12345企业服务热线的牵头单位之一，我们这个服务热线就是专门处理企业的疑难工单。同时我们也格外的关注外资企业在京享受的服务，建立了沟通交流、动态监测、服务响应、诉求提升等四位一体的服务体系，通过定期召开政企座谈会，听取企业的建议，受理解决诉求。
    各位来宾，投资人和企业朋友们，北京是一座激情澎湃、活力奔涌，可以成就梦想的城市，我们始终以开放包容的姿态、国际一流的营商环境，欢迎大家能够来北京投资兴业、共赢发展。我们将以首善的标准，做好服务保障工作，与大家携手共进、精诚合作，共享发展机遇，共创美好未来。
    最后祝愿大家在马年工作顺利、事业兴旺。谢谢大家。
    
   主持人：非常感谢杨蓓蓓主任的精彩介绍。接下来，有请北京市经济和信息化局副局长顾瑾栩先生，为我们深度介绍北京市高精尖产业发展情况及支持政策。有请顾局长。
    
    顾瑾栩：尊敬的各位来宾，媒体朋友，大家下午好。下午由我代表北京市经济和信息化局介绍一下北京市高精尖产业发展情况和支持政策。
    “十四五”时期，北京坚持以科技创新引领新质生产力发展，统筹疏解非首都功能发展壮大高精尖产业，深化京津冀产业协同发展，圆满完成各项目标任务，产业初步实现向高质量发展转型。主要体现在五个方面。
    一是产业能级和发展质效大幅跃升，工业总产值和信息软件营业收入分别为2.8万亿元和3.85万亿元，年均增速达到5.%和16.8%。高技术制造业和工业战略性产业增加值占规上工业比重达到32.1%和46.8%。2025年新能源汽车产量69.9万辆是“十三五”末的37倍，“十四五”累计获批创新医疗器械57款，全国占比约1/5。
    二是产业科技创新优势更加凸显，累计建成三个国家级制造业创新中心，国家地方共建具身智能机器人创新中心，建设四家国家级制造业中试平台，数量居全国首位。涌现出全球首款纯电驱全尺寸拟人奔跑机器人天工，第三代香山开源高性能RISC-V处理器核等创新成果。
    三是智能化、绿色化、融合化转型成效显著，数字经济增加值突破2.4万亿元，较“十三五”末增加近六成。累计培养卓越型智能工厂19家，先进级智能工厂197家，规上工业万元增加值能耗、水耗全国省级最优，累计建设国家级绿色工厂161家，绿色工厂产值占制造业比重达40%，显著高于20%的全国平均水平。
    四是企业综合竞争力全面增强，北汽、小米、美团、京东入选世界500强，累计培育单项冠军企业100家国家级专精特新“小巨人”企业1214家，位居全国前列。
    五是京津冀产业协同走深走实，3D工业增加值2.7万亿元，全国占比6.5%。增长动力由传统加工转向高端制造，推动氢能等6条重点产业链卡点攻关和堵点招商，创建人工智能、集成电路等7个国家级先进制造业集群。
    以上成绩的取得离不开各位企业家、投资者和社会各界的鼎力支持，在此，我谨代表北京市经济和信息化局，向大家表示衷心的感谢。
    站在“十五五”新的历史起点上，我们将加快构建高精尖经济结构，建设体现北京特点的现代化产业体系。今年我们将印发实施高精尖产业发展规划，坚持一张蓝图绘到底，大力发展高精尖产业，推动北京成为具有全球影响力的新兴产业高地，未来产业引领地。
    产业支持方面，我们将重点从产业全要素保障、产业全环贯通两个维度，进一步完善新一轮科技革命和产业变革与首都发展相适应的更加精准、更加高效、更加务实的产业政策体系，匹配具体的支持措施。
    产业全要素保障方面，优化完善人才+土地+资金+数据供给体系，强化人才引育，致力于打造形成包括产业科学家、产业领军人才、关键核心技术攻关人才和团队，卓越工程师、高技能人才在内的五支人才队伍，组织人才推荐和人才评价等服务，推进新型产业创新平台，产教融合平台等改革举措，为人才发展提供广泛发展空间。
    加强产业空间保障，落实租让并举，先租后让，弹性延期等工业用地创新供给新模式，新增产业用地优先用于高精尖产业，集中打造高产田。分级分类推进老旧厂房改造，对于符合条件的项目给予投资额度一定比例，资金支持，探索工业上楼等土地集约利用新范式。
[bookmark: FunCunProofread69291]    完善产业投资，鼓励各类资金和基金投早投小投长期投科技，提高产业资金政策的普惠性和易得性。统筹用好8支累计千亿级别的政府投资基金，引导带动社会资本参与投资高精尖产业，支持金融机构创新金融产品，深化产融合作，开展投资机构伙伴计划。发挥数据乘数效应，依托数据要素综合试验田，开展先行先试，用好数据沙盒，打造数据特区，优化算力券、模型券等工具，充分激发数据要素潜能，真正实现数据资源化、资产化、价值化。
    在产业全环节贯通方面，优化构建覆盖技术创新、中试验证、成果转化，支持提质增效且贯穿成长全流程的体系。
    在技术创新上，围绕重点领域系统布局，垂直深耕的产业创新中心，加强关键核心技术供给，围绕产业链卡点，采用揭榜挂帅、赛马争先等灵活高效的组织模式推进筑基工程，以里程碑节点分阶段予以资金支持。在中试验证方面，助力跨越创新死亡之谷，系统打造高水平的中试平台、中试产线、中试工厂，符合条件的新建项目可获得项目总投资35%，最高不超过1亿元补助。
    在成果转化上，加快打通创新“最后一公里”，推动新技术推广，新产品落地，新场景应用，在今年第一批《高精尖资金实施指南》里，推出了绿色能源新技术新产品应用推广，集成电路设计产品首流片，机器人创新应用首试首用，创新药品产业规模化等九项促进创新成果快速转化的措施，最高支持3000万元。
    在提质增效方面，支持企业智能化、绿色化、融合化发展，对于平台赋能、数字化转型，企业绿色低碳改造项目，分别可获得最高2000万元和3000万元奖励。战略项目贷款最高可获得年度贴息5000万元。
    在企业成长方面，加强企业梯度培育，发放中小企业服务券，单个企业年度最高补贴20万元，对专精特新、专板股权融资的企业给予不超过30万元奖励，对深规破亿企业分别奖励30万元和50万元。实施创业未来成长计划，对于潜力企业给予不超过1000万元的分档支持。
    各位朋友，回望来路，“十四五”时期，高精尖产业发展取得不凡成就，眺望征途，“十五五”时期，高精尖发展迎来重要战略机遇期，在此诚邀大家，也向世界发出邀请，选择北京，投资北京，做北京高精尖产业合伙人，让我们携手并肩共同努力，共同绘制新质生产力发展的壮美画卷，为谱写中国式现代化北京篇章贡献力量，谢谢大家。
        
[bookmark: FunCunProofread78541]    主持人：非常感谢顾局给我们带来的深入解读。
    下面，请北京市发展和改革委员会副主任林剑华先生，介绍北京市“十五五”规划纲要基本情况。
    
    林剑华：尊敬的各位来宾，各位企业家朋友，媒体朋友们，大家下午好！非常高兴与大家相聚在中关村论坛年会投资北京大会，刚才杨蓓蓓主任和瑾栩局长给大家展示了北京优越的投资环境和高精尖产业政策，相信大家对北京的未来发展更加充满了期待。
[bookmark: FunCunProofread80537]    “十五五”时期，是基本实现社会主义现代化、夯实基础、全面发力的关键时期。抓好“十五五”规划开局，是今年全市最重要的项目。下面我就“十五五”规划以及未来五年重点产业发展向大家分享相关的情况。
[bookmark: FunCunProofread81948]    第一，制度保障，五年规划引领中国经济稳定前行。科学制定和接续“十四五”规划是我们党的治国理政的一条重要经验，是中国特色社会主义制度的一个重要政治优势。经过接续实施14个五年规划，中国创造了实属罕见的经济快速发展和社会长期稳定的两大奇迹，为全球发展注入了更强的确定性。
[bookmark: FunCunProofread82812]    全国两会审议通过的国家“十五五”规划和国家发展规划法，为中国发展擘画了清晰的蓝图，为规划落地提供了法治保障。
    北京作为首都，是彰显中国式现代化建设成果的重要窗口，我们“十五五”规划纲要已经经市两会批准即将印发。我们有能力，有信心，和在座各位一道把规划图变成实景图。
    第二，回顾“十四五”，北京以高质量发展交出扎实的答卷。经济总量达到5.2万亿元，年均增长5.2%；人均地区生产总值达到3.3万美元。形成新一代信息技术、科技服务、医药健康三个万亿级的产业集群和七个千亿级的产业集群，高技术产业投资年均增长32%。北京连续多年蝉联《自然》杂志发布的全球科研城市首位。
[bookmark: FunCunProofread86665]    全社会研发投入强度保持6%左右，每年技术合同成交额近万亿元，居民人均预期寿命83.93岁，达到了国际先进水平。PM2.5年均浓度降至27微克/立方米，轨道交通运营里程全国第一。同时北京也是全球最安全的城市之一。
[bookmark: FunCunProofread87177]    第三，展望“十五五”清晰目标，引领发展新预期规划纲要要锚定率先基本实现社会主义现代化的目标，设置了6个方面，29项具有战略性、综合性、导向型的主要指标。以指标为牵引，推动首都现代化战略落实。
    下面我就一些重点指标进行介绍。
[bookmark: FunCunProofread88281]    第一，GDP，北京市“十五五”时期GDP年均增速目标为5.5%，同时努力争取更好的结果。这意味着未来5年北京将新增超万亿的经济总量，为支撑目标实现，我们将保持年均投资万亿的强度。
    第二，科技创新未来5年，全市研发投入强度依然保持6%以上，每万人高价值发明专利拥有量将从“十四五”末的181件提高到240件。
[bookmark: FunCunProofread90213]    第三，城市品质，我们把握“十五五”阶段性特征，新增了反映城市生活品质的“一老一小”花园城市建设等指标，比如说养老机构护理性床位占比由68%提高至73%。3岁以下婴幼儿入托率将提高15个百分点左右。全市采化率由23.2%提升至24.2%，轨道交通站点500米范围内人口和岗位覆盖率由23.86%提升至25.7%。
    第四，战略布局，重大任务绘就现代化新格局。规划纲要围绕“都、产、人、城、安全”五个方面谋划安排了“十五五”一系列重大战略任务。
[bookmark: FunCunProofread92838]    “都”是指以更高站位服务党和国家工作大局，优化提升首都功能。四个中心是党中央赋予北京的战略定位，也是首都现代化建设的优势所在。“十五五”时期，北京将更加注重优化提升首都功能，安排了加强四个中心功能建设和推动京津冀协同发展的重点任务。
    “产”是以更大力度推动高质量发展，夯实现代化物质基础。高质量发展是实现现代化的首要任务和必由之路。“十五五”时期，北京将主动服务和融入新发展格局，推动经济持续健康发展。安排了筑牢产业根基，着力扩大内需，深化改革开放等重点任务。
    “人”是指以更优服务增进民生福祉，促进现代化成果共享。中国式现代化是全体人民共同富裕的现代化。“十五五”时期，北京将围绕更加更好满足人民群众对美好生活的需求，推动更多资源投资于人，服务于民生。安排了促进人口高质量发展，丰富高水平公共服务供给，办实办好群众身边事等重点任务，城市以更实举措提高治理水平，建设现代化人民城市，城市是人民美好生活的重要承载空间。“十五五”时期，北京将聚焦创新、宜居、美丽、韧性、文明、智慧目标，扎实建设现代化人民城市。安排了城乡区域协调发展超大城市治理、美丽北京建设等重点任务。
    “安全”是指以更高水平统筹发展安全，确保首都和谐稳定，首都安全无小事，“十五五”时期，北京紧紧围绕筑牢北京安全防线的要求，安排了建设更高水平平安水平、防范化解重点领域风险，提升城市韧性安全水平等重点任务。
    第五，产业赋能以新质生产力构筑发展新引擎，“十五五”时期，我们将筑牢产业根基，全力打造新质生产力的重要发动机，重点构筑“四个一”的产业生态体系。
[bookmark: FunCunProofread100119][bookmark: FunCunProofread100167]    一个引领，坚持科技创新，引领北京最大的优势就是教育科技、人才资源高度集聚。“十五五”时期，我们将充分发挥优势，以更大的力度突出科技创新和产业创新深度融合，深入推进教育、科技、人才一体化发展，巩固增强创新策源引领优势。一方面，强化基础研究，长期稳定支持，深入打好人工智能、集成电路等关键领域的核心技术攻坚战，抢占科技竞争和未来发展的制高点。另一方面，推动科技成果加速转化，构建与新质生产力培育相应的科技成果转化体系。
    一个体系，让更多的科技成果从实验室走向市场一个体系，就是构建2+2+3的现代化产业体系。第一个“2”是数字经济和绿色经济双标杆引领。“十四五”时期，我们先后启动了全球数字经济标杆城市和国际绿色经济标杆城市建设，数字经济增加值年均增长10.1%，去年绿色经济重点产业收入增长6.3%，未来5年将以智能化为核心驱动，以绿色化为重要导向，打造引领全球数字经济发展高地、绿色发展的城市典范。第二个“2”是培育壮大战略性产业和前瞻布局未来产业。其中战略性产业分为三类，一是国际引领型，进一步提升新一代信息技术和医药健康这两个已有的万亿级产业集群的国际竞争力，二是新兴支柱型，要努力把人工智能、绿色、先进能源和低碳循环两个产业培育成新万亿级产业集群，三是能级跃升型推动集成电路机器人和智能制造，智能网联汽车空间技术、新材料，新型安全应急等一批千亿级产业集群向更高水平迈进。未来产业方面，我们将超前布局新赛道，6G、量子、脑机接口，生物制药等领域，实现核心技术突破和规模化应用。第三个“3”，是生产性服务业，生活性服务业和现代农业，三个产业优化升级，北京的服务业基础牢固，信息金融，科技服务占经济比重超过了一半，我们将在此基础上进一步扬优势补短板，推动生产性服务业向专业高端延伸，生活性服务业向品质多样升级，现代农业向科技创新转型。
    一个空间，也就是拓展京津冀产业协同新空间，京津冀三地资源禀赋高度互补。“十四五”时期，北京输出到河北、天津的技术合同成交额年均增长23%。协同效益不断显现，随着现代化首都都市圈规划的落地，北京产业腹地更加广阔。
[bookmark: FunCunProofread108112]    未来5年，我们将以北京京津冀国际科技创新中心建设为牵引，在六链五群产业协同布局基础上，构建“两廊四带”产业协同创新格局，一店一策推进产业链延伸和协同配套，不断做大三地产业规模。
[bookmark: FunCunProofread1095722]    一个生态，打造一流的产业服务生态，良好的营商环境是城市竞争力的关键，北京连续9年迭代改革优化营商环境，推出了两千多项改革举措，积极打造北京服务营商品牌，“十五五”期间，我们将牢固树立伙伴式的服务理念，持续完善为企服务体系，打造市场化、法治化、国际化的一流营商环境。使北京始终成为最活跃、最敏锐，也是最容易成功的创新之都。
[bookmark: FunCunProofread111451]    各位企业家朋友，规划的蓝图已经绘就，政策的红利正在释放，投资的窗口期就在当下，我们坚信“十五五”规划的实施将为北京发展注入强劲动力，也为全球投资者带来前所未有的战略机遇，真诚欢迎大家来北京投资兴业，让我们携手并进，共同把“十五五”宏伟蓝图变为可感可及的美好现实。谢谢
        
    主持人：感谢林剑华副主任的全面介绍。刚才的主题推介和政策解读，让我们对北京的产业体系、发展机遇和未来布局有了更加清晰的认识，也进一步坚定了在京投资发展的信心。
    京津冀协同发展是国家重大战略，产业融合是协同发展的核心要义，资本融通是产业融合的核心纽带。接下来，我们进入国家创业投资引导基金京津冀基金政策宣讲及投资项目签约环节，让我们共同见证三地协同发展的新成果。
    首先，请中金资本运营有限公司董事总经理姜世明先生，介绍国家创业投资引导基金京津冀基金相关情况，大家欢迎！
    
    姜世明：尊敬的各位领导，各位来宾，媒体的各位朋友，下午好！
    非常高兴今天有这样一个机会跟大家汇报一下国家创业投资引导基金京津冀基金整体的情况和投资策略。
[bookmark: FunCunProofread1153410]    一年前，2025年3月份，国家发展改革委郑姗洁主任，在全国两会期间介绍将正式启动国家创新投资引导基金，支持创投行业发展。2025年7月，总规模1000亿元的国家创业投资引导基金正式成立。2025年12月份中金资本通过申报程序，正式成为国家创业投资引导基金首批三个区域基金之一，就是京津冀创业投资引导基金管理人，当月也完成了基金工商注册。
    京津冀基金作为一个区域的母基金，将配置80%以上的资金用于子基金的投资，不超过20%的资金用于项目的支投。2026年3月份，京津冀完成了首批资金的到位，投资人包括国家创业投资基金公司、中投公司以及中投旗下系统的企业，中国银行以及京津冀三地的出资代表，特别是北京市政府引导基金和亦庄国投作为北京的出资代表，是非常重要的两个出资人。
[bookmark: FunCunProofread118711][bookmark: FunCunProofread119421]    在今年3月4日，两会召开之际，京津冀基金已经投资了首批五个项目，包括四支子基金和一个支投项目。京津冀基金总规模500亿元，将充分发挥国家创投引导基金、区域市场母基金、优良创投子基金三层架构的优势和子基金管理人一起，合规高效地将资本和赋能服务提供给优质的种子期和初创期企业。
    京津冀基金70%以上的资金投向在京津冀注册的子基金和企业，同时我们鼓励我们所投资的子基金能够将更多的资金投向京津冀。其中北京具有独特的优势，众多的科研院所、创业企业、创投基金，特别是在京津冀基金成立过程中，我们深刻体会到以北京市发展改革委为代表的政府部门和基金注册所在地的北京经济技术开发区给予了我们大力的支持，政策的指导，也让我们深刻地体会到北京优越的营商环境和创投的生态。
    京津冀基金立足京津冀，特别是北京，北京应该是京津冀基金将来投资的重中之重。我们将积极在包括北京在内的京津冀地区积极寻找项目，寻求相关政策配套，支持子基金促进科创和基金行业生态的发展。
[bookmark: FunCunProofread123757][bookmark: FunCunProofread124682]    在基金整体投资策略上，京津冀基金坚持投早投小，长期投硬科技，在投硬科技方面，聚焦在“十五五”规划明确的战略性新兴产业和未来产业，我们也要求我们所投资的子基金都要在某一个特定的领域具备优势的投资能力。而且要在这个领域配置超过60%以上的可投资总额。坚持投早投小，要求子基金具备优质的种子期或者初创期的项目发掘孵化和投资能力。我们有一个标准，叫“551”，子基金单笔投资额不高于5000万元，且被投企业估值不超过5亿，1是或者被投企业第一轮、首轮融资，配置在551项目上的比例，要超过子基金规模的70%，坚持投早投小，坚持投长期。京津冀基金投资期6年，退出期10年，总共是16年的存续期，根据需要还可以适当地延长。我们允许子基金期限长达10年，同时京津冀基金坚持分散投资的原则，基金在被投子基金认缴出资比例不超过30%，且不担任子基金第一的出资人。
[bookmark: FunCunProofread127443]    我们也要求子基金在支投项目里面，出资比例不超过30%，不做第一大股东，通过这两个比例限制，更好地发挥国家基金引导基金的放大效应，同时为了确保国家资金能够高质高效配置到优质创投企业，原则上要求子基金规模不超过20亿。京津冀基金在子基金投资不超过5个亿，按照实缴收取管理费。同时也是按照国务院关于统一大市场的要求，京津冀基金按照国家的要求，不接受被投资基金向任何投资人做出的返投承诺。
    京津冀基金投资过程中，坚持将政策性和市场化有机结合，兼顾政策目标和财务回报。有四个方面，我们希望子基金在以下几个方面有一些突出的优势。
    第一，具备深度行业认知，长期积累在专注的细分领域。
    第二，要求子基金管理人或者核心团队成员具备优秀的投资投后管理经验和良好的历史业绩。
    第三，子基金应该具备独立专业的管理团队高效投资决策机制和有效的激励约束机制。
    第四，希望子基金或者管理机构在重点关注的领域具有广泛认可和较强的市场影响力。在募投管退各个环节具备优势和能力。
    我们在坚持市场化选择子基金的基础上，同时我们也注重投后管理和对子基金持续的关注，有以下几个方面。
    第一，重点关注子基金的投资进度、投资进展情况，能够把国家政策引导基金力量按时完成投资任务，起到支持创投生态发展的作用。
    第二，希望子基金包括被投企业能够认真贯彻或者践行国家战略，在支持国家中的项目，包括支持投后企业新增专利、新增专精特新企业等等方面，我们把这些指标纳入投后评价体系，同时也会持续关注子基金运营的合法合规、流程完整以及子基金被投企业估值，财务业绩变动等等情况，这样我们会通过合伙协议的方式加以落实。
    在持续加强投后管理的基础上，我们也同样重视积极为子基金和被投企业提供全周期多维度的赋能。
    第一，发挥中金公司投资投行研究三位一体的优势，中金投行是国内一流的投行业务，中金资本是国内资产管理规模最大的股权投资机构。
    第二，我们要借助中投系统，中投公司本次参与京津冀基金，集合了中投旗下银证保投各方面的力量参与这个基金，未来这个基金也会充分发挥这几方的专业优势，为京津冀基金发展提供助力。同时我们还会通过中金资本会、行业讲堂、行业投资服务联盟、产学研投等方式打造京津冀生态圈，全面融入包括北京在内的创投生态。
    各位领导，各位嘉宾，京津冀基金注册在北京，我们也希望通过和各方的紧密合作，特别是在北京市有关部门、有关区县的支持领导下，我们扎扎实实做好投资管理工作，致力打造早期基金、耐心基金、廉洁基金、标杆基金，作为北京的合伙人，跟大家一起投资北京，赢得未来。谢谢大家。

主持人：非常感谢姜世明先生的专业解读。
    相信国家创业投资引导基金京津冀基金将成为推动三地产业联动、资本融通、创新协同的重要引擎。接下来，我们将进入国家创业投资引导基金京津冀基金投资项目签约仪式。
    有请星连资本、中关村资本、中金资本、英诺科创、中发领创、华毅瀛飞等签约代表上台！
    请各位代表签约！
[bookmark: FunCunProofread139272]    让我们以热烈的掌声，祝贺国家创业投资引导基金京津冀基金投资项目成功签约！
    请各位签约代表合影留念！
    谢谢，请移步台下落座！
    期待以此次签约为起点，三地携手打造更多合作典范，让协同发展的硕果惠及更多企业。
    接下来，我们进入本次大会的签约与授牌环节。
[bookmark: FunCunProofread140983]    首先进行的是重点项目签约仪式。本次大会共签约项目34 个，涉及619.9亿元人民币，在活动现场签约的项目共18个，分两组进行。
    首先请第一组签约代表上台，签约项目分别是：
    1.平谷区中央厨房
    2.顺义区科创智运
    3.东城区卜蜂水产
    4.大兴区九州通
    5.丰台区中国安能
    6.经开区富乐德
    7.怀柔区智慧社会
    8.西城区安石电池
    9.朝阳区国际短剧协会
    请各位签约代表签约。
    让我们以热烈的掌声，祝贺第一组项目成功签约！
    下面，有请第二组签约代表上台，签约项目是：
    1.平谷区中药配方
    2.门头沟区新兴际华
    3.朝阳区蓝色光标
    4.海淀区中移建设
    5.顺义区新国展三期
[bookmark: FunCunProofread144252]    6.东城区信华智联
    7.房山区吉能国际
    8.通州区宏发股份
    9.石景山区易点云
    请各位签约代表签约。
    让我们以热烈的掌声祝贺项目成功签约！
    请各位签约代表合影留念！谢谢，请移步台下落座！
    接下来，举行“北京市共建‘一带一路’直通车综合服务平台科创出海会客厅”揭牌仪式。“科创出海会客厅”将依托中关村综保区和海淀区科技创新资源优势，有效满足科创企业的业务拓展需求，实现“科技创新+出海服务”的无缝衔接。
    下面，有请北京市发展和改革委员会副主任林剑华先生，海淀区副区长隋晓峰先生上台共同揭牌，掌声有请。
    祝贺“科创出海会客厅”正式授牌！
    请合影留念。谢谢，请移步台下落座！
    希望“科创出海会客厅”能够充分发挥桥梁纽带作用，为北京企业“走出去”开拓国际市场、全球资源“引进来”落地北京发展，提供更高效、更便捷、更专业的综合服务，助力北京打造对外开放新高地。
    接下来，我们将进入此次大会圆桌对话环节。
    本环节将由亚洲数据集团联席总裁张莉女士担任主持人，大家欢迎。
    
[bookmark: FunCunProofread149281]    主持人 张莉：尊敬的各位领导、各位嘉宾，各位业界和媒体新老朋友们，大家下午好！我是来自亚洲数据集团的张莉，非常高兴继续主持此次活动的对话环节。
[bookmark: FunCunProofread149883][bookmark: FunCunProofread150791]    当我们提及到生物医药，当下其实正是生物医药产业涌现着诸多创新的时代，一方面得益于我们看到的基因编辑以及生物医药学的技术，另外一方面也得益于我们的人工智能。日前，我曾看到一组数字，从2000-2004年，在全球的新药研发里面，生物医药就占据了42%，而这显然都离不开整个生物医药的生态圈。无论是从我们的早期研发到后面的临床试验，再到商业化，这里面就会牵扯到企业、医院、投资人，甚至是政府以及广大的患者。今天在这一投资环节里，我们的对话是融合创新生物医药生态圈，特别是新生态。
    在这里，让我们首先有请今天出席对话环节的各位嘉宾，他们分别是：
    辉瑞公司全球政策及公共事务高级副总裁 侯廷熹
    拜耳处方药事业部副总裁、中国眼科业务总经理、中国处方药战略负责人 陈白平
    淡马锡中国区执行总经理 孙贤兵
    同时出席对话环节的还有来自国内的首都医科大学宣武医院党委副书记、院长 赵国光先生。最后是来自北京市医疗保障局副局长 颜冰女士。有请！
[bookmark: FunCunProofread156113]    非常感谢各位嘉宾出席此次对话环节。在今天的圆桌对话环节第一轮，我们非常关注也希望能够讨论的就是围绕着我们的主题融合和创新。说到生物医药的融合和创新，今天在座的可以看到第一位企业来自辉瑞，辉瑞这样的一家企业，我相信大家其实耳熟能详，这应该是在全球在制药业的一家领军企业，特别值得一提的是80年代进入中国后，我看到在2022年，包括它的生产也在我们的中国本土化了，在很多新药特别是涉及到疫苗等等有着诸多的创新和融合。所以我的第一个问题请侯廷熹先生给我们介绍一下辉瑞在生物医药的融合和创新有哪些趋势？包括很多研发在中国的落地，有哪些合作？有请！
    
    侯廷熹：非常感谢您的邀请，非常高兴能够加入今天的圆桌对话。
    其实辉瑞在中国也已经有很长时间了，我们已经在这里有37年的时间，我们也是最早的一批跨国的制药企业，而且我们也对此感到非常的自豪、非常的骄傲能够有这一段公司发展的历史。2024年，我们推出了辉瑞的2030战略，这个蓝图主要有三个支柱，第一，我们希望能够加速创新来获取新的机会；第二，我们希望能够加强诊疗标准的制定；第三，我们希望能够促进本地创新的发展。
    当然了，我们在很短的时间内就取得了非常大的成功，尤其是在连接本地的研发与我们的全球网络这方面我们取得了很大的成功，目前北京已经是我们成功旅程当中非常关键的一站。在去年3月，我们推出了中国的第一个的研发中心（北京），这也是我们在中国的三大生物研发中心之一，其他是在上海和武汉还有两个。为什么这些研发中心这么重要？因为它们是我们进入中国市场，把全球网络带入中国市场的一个非常重要的桥梁，而且我们也能够去参与全球早期的临床试验和关键的研究。这些研发中心可以作为中国当地和世界之间的一个桥梁，可以促进本地创新发展，而且他们还可以促进本地创新的发展。
    去年在北京，我们也推出了一个开放创新中心，还有在上海的一个中心，这些都是可以帮我们去提供发展帮助的一些平台，而且我们也在和当地的一些医院，还有当地的高校以及生物技术公司在合作。所以我们很高兴地说我们现在已经启动了三方的商业合作伙伴关系，包括高校、企业和研究机构。关于未来促进创新发展以及全球一体化和创新之间的未来，我觉得也是非常乐观的。
    
[bookmark: FunCunProofread164673][bookmark: FunCunProofread165113]    主持人 张莉：非常感谢，我们也期待未来能够和辉瑞有更多的合作，也希望能够在中国的市场见证更加具体的合作案例。谢谢侯廷熹先生的介绍，特别是他提及到的作为辉瑞三点非常重要的加速创新、标准化和本土化。当然值得我们庆幸的是刚刚侯先生也提及到了在中国特别是在北京的3月，我们也有了我们的研发中心，所以不仅仅是在生产在这里，也期待着研发中心，包括更多的创新中心能够给中国包括北京带来更多丰硕的成果。
[bookmark: FunCunProofread165963][bookmark: FunCunProofread166122][bookmark: FunCunProofread166863]    提及到国际上大的企业，我们可以在座席上看到还有来自德国的拜耳。拜耳在大健康领域，包括早期的化工、医药保健领域，也是领军企业，特别值得一提的是处方药，等等。之前在和白平总沟通的时候，也提及到了进入中国，其实我在来之前看到了一个数字，当然之前在和白平总沟通的时候，白平总没有讲过，最早是1882年就进入了中国，当然我们一会儿也请白平总验证一下是不是真的有这么早。发展到现在，无论是创新融合，包括中国的本土化发展，我相信也有很多的举措，所以接下来的时间我们就留给白平总。
    
[bookmark: FunCunProofread169682]    陈白平：谢谢。正如您所说，我们拜耳全球是160周年，在中国其实已经有140多年的时间。特别是在中国，我们一直是扎根于北京，北京是我们长期深耕的一个市场。我们在亦庄很早就开展了我们的生产，有30多年的历史，而且在北京我们是众多跨国医药公司当中连续13年营业收入超过百亿的，对北京市的贡献，我们也是全球创新药为主的跨国公司当中中国业务占比全球业务最高的企业，在医药公司当中，我们中国的业务能够贡献到全球业务的15%。所有的这些都是在北京市政府的大力支持下在北京长期的耕耘。
[bookmark: FunCunProofread171171][bookmark: FunCunProofread171271][bookmark: FunCunProofread171932][bookmark: FunCunProofread174245][bookmark: FunCunProofread174821][bookmark: FunCunProofread175823][bookmark: FunCunProofread176301]    刚才也提到了本土化运营，我们觉得很多在中国发展非常好的公司有两个特点，一个特点是持续地非常重视中国、持续地投入中国，另外一个特点其实就是本土化，本土化的运营，包括研发、生产以及管理人员的本土化。拜耳的本土化策略可以分成三块，一块我们可以叫做Global for China，第二块是China for China，第三块是China for Global，意思就是说我们首先非常重视的肯定是更快地把全球的创新引进中国，惠及中国的患者。在这一块，我们是少数几家很早就开始进行全球同步研发、同步申报的跨国医药公司。在过去的几年当中，我们也上市了众多的惠及中国患者的产品，包括在糖尿病、肾病、肿瘤等方面。今年我们又提交了两款新药的申报，这两款新药的申报都是早于欧美的申报，一款是用于卒中预防的产品，中国有3000万的卒中患者，我们的产品叫Asundexian，它的疗效非常惊艳，能够减少卒中的复发达到26%，是可以非常好的惠及我们的中国患者，提高预后，减少中国的疾病负担。另外的一款是我们的HER2阳性NSCLC非小细胞肺癌的产品，也是提前于欧美的申报，提交了我们在中国的申报。未来，我们也会更快地引进包括我们的靶向核素、包括我们的细胞和基因治疗的产品进入到中国，这是我们在Global for China方面会持续的加快引进我们全球的创新。
    第二块是China for China，也就是植根于中国，同时也要惠及中国。刚才您也提到了我们很早就在中国，在1916年就在中国建厂了，在中国建厂当时是为了生产。大家都知道拜阿司匹林，我们在90年代的时候就在亦庄开始了我们亦庄的生产，已经有30多年了，我们未来会成为全球的三大供应中心之一，也就是说我们目前是生产一些分包装和制剂，未来会有更多创新产品的制剂生产也会落户在北京。
[bookmark: FunCunProofread179081][bookmark: FunCunProofread179761][bookmark: FunCunProofread180063][bookmark: FunCunProofread181061]    第三块是China for Global，也就是说，除了植根于中国、惠及中国以外，我们还要惠及全球。刚才您也提到40%多生物医药的创新，我们的数据可以看到去年进入到临床阶段的创新管线，中国贡献了40%，在所有的创新管线当中，中国现在能够贡献1/3。而且去年产品的引进和做的一些BD，跨国公司所有的BD Deal大概有50%的价值是来自于中国的创新公司。我的同行辉瑞的全球研发总裁曾经说过，中国的医药创新用了2倍的速度，更快，用了1/2的成本，实际的数据可能会比这个更加的惊艳。所以中国未来也会变成拜耳全球的策源地之一，我们正在积极的布局我们的研发团队，包括类似于像辉瑞同事所说的创新中心。
    我们过去和清华、北大在2025年年底的时候差不多有200多个合作的早研的项目，我们也在中国创立了我们的创新中心，我们叫Co.Lab，Co.Lab在去年的11月15日已经落户到了我们的BioPark开业了，在亦庄的开放创新中心。已经有12家创新公司入驻我们的Co.Lab，这里面包括众多的创新技术，包括小分子的、单抗的，包括小核酸的，以及细胞和生物、细胞和基因治疗的公司。所有这些，我们未来要把中国打造成拜耳不仅仅是第二大市场，而且是全球的创新中心。谢谢。
    
[bookmark: FunCunProofread184101][bookmark: FunCunProofread184361][bookmark: FunCunProofread185184]    主持人 张莉：谢谢白平总的分享。我们不仅听到了来自拜耳的创新，更多的对于中国在生物医药的发展也给足了信心。刚刚非常精辟的总结Global for China、China for China、China for Global，也就是我们所说的全球进入中国、中国植根中国、中国走向世界。非常谢谢白平总。
    刚刚无论是从白平总，还是侯廷熹先生的分析，听到的都是生物医药很多利好的成果。实际上当我们谈及到这个领域，我相信业内的人都知道，任何一款新药生物医药研发的过程是非常漫长的，从它的原始创新到临床试验到最后的商业化，所以我们就需要整个生态圈非常重要的资本。资本是如何在生物医药这一领域进行助力的，我们非常有幸请到了来自新加坡的淡马锡孙贤兵孙总。面对这样一个长期的投资，淡马锡是如何看待生物医药的研发到商业化整个过程的？包括投资理念，甚至是在这一个生态圈里面，从投资的角度来看，有哪些创新和融合？有请孙总。
    
    孙贤兵：谢谢主持人，我来自淡马锡（中国），主要负责中国科技和医药投资。淡马锡是来自新加坡的投资机构。因为投资是百花齐放的，如果用两个简单的词来总结淡马锡（中国）的投资特点，第一个是长，我们的投资相对于投资的时间期限比较长，这特别契合生物医药投资的领域。我们知道一款药物的研发基本上都需要10年左右的时间，所以淡马锡来到中国20多年，第一站也是在北京，深耕中国20多年，其中医药投资应该有15年左右的经历，我们看到很多药物从没有到最终推向全球市场整个全链条的过程。所以长是第一个特征。第二个是宽。因为淡马锡更多的是自有资本，我们的资本有一级市场，比如VC企业、比如PE成长型投资，也有二级投资，比如参与上市或者上市之后公司要进行国际扩张，可能会定向增发，这个时候我们也可以继续参与。最后我们也有基金投资，包括跟实体企业做一些平台的建设。所以长和宽是我们投资的特点。
    聚焦在医药领域，从全球来看，淡马锡对医药投资是四大重心之一，我们中国也是遵循全球的框架，所以医药投资也是淡马锡（中国）四大都是领域之一。具体在医药领域，生物医药要占到一半以上的比重，除了生物医药，我们也投医疗服务、医药服务、医药科技，包括最新的AI制药等多个环节。我们选择投资标的主要有三个特点，第一个要原创，第二个商业化能力，第三个要有国际化的潜力。谢谢主持人。
    
[bookmark: FunCunProofread193813]    主持人 张莉：谢谢孙总。您提及到这三个标准，我们也期待着未来有国际企业的进入，也有中国本土自有的研发企业加入到整个队伍里面，能看到更多的生物医药新药给我们带来更多的福利。
[bookmark: FunCunProofread194613]    刚刚您提及到的这三个环节里，除了原始创新，在商用领域，我们看到临床是不可或缺的。在整个生物医药的生态圈里，其实医院也是非常重要的一个角色。接下来，请来自首都医科大学宣武医院的赵书记赵院长给我们讲一讲，特别想跟大家剧透的一点是，当我们提到生物医药，当下万物可能都会和人工智能相关联起来，包括日前我记得1月份在美国的纽约和拉斯维加斯，当时黄仁勋也说到了今年是人工智能的多个元年。我们看到人工智能在大健康医疗领域，特别是生物医药领域也有了很多的赋能，接下来一个非常有意思的关键词，我想把它留给赵院长来解读，那就是脑机接口。有请赵院长。
    
[bookmark: FunCunProofread198664][bookmark: FunCunProofread198784]    赵国光：谢谢主持人。因为公立医院也在转型，我们从提供健康服务已经变形创新主体，这个跟大学和研究机构一样的功能，如何用我们的人工智能、科技创新、产业融合解决我们当下不能解决的问题。比如我们国家有将近4000多万失能的患者，这里面包括阿尔茨海默病记忆的减退，包括脑卒中以后480万的偏瘫失语，包括370万的脊髓损伤的患者，长期需要人辅助生活，以及还有很多的疾病，人工智能特别是脑机接口在这方面能够起到一个新的生产力的推进作用。
[bookmark: FunCunProofread200451]    公立医院我们也在市里的领导下在做流程的再造。比如我们欢迎企业到医院来做临床的研究，从伦理审查，我们现在宣武医院已经做到了5天的审查时间。从GCP试验启动到第一例患者入组，我们也都平均8周多，大量的提高了效率。同时医院也成立相应的机构来与公司对接，跟企业联合建实验室。
[bookmark: FunCunProofread202273][bookmark: FunCunProofread203142][bookmark: FunCunProofread203461]    刚才主持人提到的脑机接口，大家看到最近我们国家批准了全球第一症硬脑膜外植入的NEO的脑机接口治疗四肢瘫患者，应该说NEO系统的第一例就是我们团队在2023年10月份给四肢瘫患者老杨植入脑内的，现在过去将近两年半的时间，整个系统的信号稳定性以及解码以后对外骨骼、对老杨的语言，包括运动、包括下肢的恢复都起到了一个很好的作用。我们观察这样一个IIT实验以后，开始了全球的GCP实验，华山医院和宣武医院牵头，11家医院完成了32例四肢瘫患者脑机接口的植入。主要的终点事件患者的ART抓握捏都提高了将近9分，这样就获得了全球第一症脑机接口装备。未来真实世界的应用，我们希望为脊髓损伤残疾的功能修复开辟一条新的道路。
    就在上周，我们3家医院开始启动了北京的芯智达北脑一号的临床试验，将有36例患者入组，进行四肢瘫治疗的功能修复。这也将是全球第一个大于100通道128通道薄膜的电极无线传输无线蓝牙解码的北京的脑机接口装备，我们也期待着能够有一个好的结果，为广大的患者服务。谢谢主持人。
    
[bookmark: FunCunProofread206133]    主持人 张莉：谢谢赵院长，我们在这里首先也要祝贺全球第一症脑机接口。我们也更多看到的是为失能患者带来了福音，让我们确实可以重拾行走。刚刚在赵院长介绍里也提及到了和企业的很多合作，我们也期待着今天台上的企业代表，包括台下的各位企业代表，和医院之间合作越来越多，赵院长也抛出了橄榄枝。
[bookmark: FunCunProofread207621]    回到我们的生态圈，在这样一个生态圈里，刚刚我们看到有医药企业、有医院、有资本，还有一个角色也是非常重要的，那就是政府。今天我们也非常有幸请到了颜局。我们也想更多的了解在整个生物医药生态协同发展和创新中，政府到底发挥了什么样的角色？以及北京市政府在这一方面有哪些好的支持政策。有请颜局。
    
[bookmark: FunCunProofread209001]    颜冰：谢谢主持人。正如刚才主持人和各位嘉宾所说的，现在北京市已经把生物医药产业作为北京市重点发展和支持的产业之一。北京市联合9个部门，已经连续2年出台了支持生物医药产业发展的措施，也就是我们俗称的“32条”。这32条里，我们汇聚了全链条的支持政策，从药械的研发到审评审批到临床试验到生产流通各个环节，一个入院使用、资金支持等等。从现在来看，应该说取得了比较好的成效，受到了企业包括广大医疗机构等等的欢迎。从现在看，我们北京市临床试验的启动周期已经缩短了21.7周，我们全年在开展的临床试验数已经达到了200多项。有17个跨国的知名药企已经在北京近2年落地，要么是建立了研发中心，要么是扩大再生产。
    对于今年的支持措施，我们这段时间也在紧锣密鼓地制定，在征求各方的意见，现在我们汇集了医药企业、临床专家以及学者各方的意见，在完善我们的政策。马上新政策就将要出台，大家都非常关注。在这儿，我简要说说，可能会在产业的布局方面、在支持商业保险发展方面、在知识产权创新以及人工智能大数据方面等等，我们会出台很多重磅的措施，希望大家敬请期待。谢谢。
    
    主持人 张莉：谢谢颜局的分享。对于北京生物医药整体的发展给我们做了全面的介绍，特别值得一提的是在今年即将要出台的新政策，我们也在这里期待着。事实上，从今天各位在台上的嘉宾就可以看到，截至今日，北京已经做得很好了，我们已经有国际上跨国的领头企业在北京落地，我相信新的政策会给我们带来更多的利好。
[bookmark: FunCunProofread215431]    接下来的一轮，我们确实想关注的东道主投资北京。我的问题首先问一下来自辉瑞的侯廷熹先生，到底是什么把辉瑞吸引到了北京，就像您说的，我们也在去年的时候，很快的落下了我们的研发中心，所以北京是有哪些吸引力？包括对于未来发展，在促进生物医药协同创新方面还有哪些建议？欢迎您畅所欲言。有请！
    
侯廷熹：谢谢，非常好的一个问题，我觉得有三个非常重要的配方，也就是说对于这些医药公司来说，首先最重要的一点，我们必须有好的政策，我们需要有好的营商环境，同时要有非常好的辅助性环境。尤其我们需要有非常好的会议，这些会议可以帮助我们解读相关的信息，包括蓝图、未来北京发展的步骤，还有之前所说的创新中心在什么样的环境下能够发展。其次投资北京是非常大的帮助和支持，可以让我们有更大的信心，让我们赢得未来市场壮大信心。特别重要的一点我们有需要逐渐引进的政策。刚刚我们也有发言嘉宾和大家谈到了32条措施，它其实是一个非常良好的例子，特别是在辉瑞，我们非常关注一个CTA的快速审查计划，30天时间进行快速审查。我们知道时间就是生命，北京也非常重视时间和效率的问题。北京对于速度的关注也是其整个创新生态系统的一部分，把它和其他的一些地方区别开来，这是非常重要的，我们需要有更快的速度，所以我很高兴在32条措施当中听到了相关的一些内容。
    我提到的三个要素还有基础设施，我也听到副总理曾经提到过北京所有的一些基础设施建设。北京是一个非常理想的地点，因为我们有全国最好的医院，有最领先的医学研究机构，而且我们还有最尖端的一些技术、临床医疗研究中心。这些对于奠定一个良好的基础都非常重要。而且我们还有相应的监管机构。所有这些因素聚合到一起，如果我们从一个更宏观的角度来看，我们是非常愿意和北京合作，我们和北京友谊医院在2024年时候建立了友好合作关系，我们开始早期研究和临床试验。去年我们也推出了20个不同临床试验，所以我对未来的前景还是感到非常乐观的。
    
    主持人 张莉：非常感谢您的分享，非常期待在未来和所有医院、国际企业有更多的合作机会。
[bookmark: FunCunProofread223691]    侯廷熹先生的评价特别谈及到了北京，这里我们有非常清晰地的生物医药发展布局，也有非常好的政策支持，他也非常期待新的政策出台。
[bookmark: FunCunProofread224812]    除此之外，就提及了北京和任何一个城市相比，我们有着非常好的基础设施，无论是学校，医院，这些都吸引了辉瑞，不仅走进中国，落地北京，接下来我想问一下白总，对于拜耳来说，我们知道在北京也深耕了很长时间。从一家德国企业来讲，也是一家全球性跨国企业，在医疗健康领域的大企业，哪些因素是吸引了拜耳走进北京的？
    
    白平：我们在北京确实深耕了很多年，在这么多年过程当中，有几个方面是非常获益的，第一方面是政策，第二方面是金融，第三方面是人才的支持，第四方面是服务的支持。
    从政策来讲，北京在过去两年连续都发布了创新医药32条，然后非常强调的是三医联动，通过三医的数据打通、服务打通，能够很快把我们的创新医药成果在医院落地进行转化，能够真正惠及患者。在这方面非常务实。
    除了32条之外，我们非常获益的是最近两三年，北京市政府开始强调所谓的“两片”工程，芯片和药片。在药片方面是非常积极打造BioPark，BioPark在北京落地是神速。前年刚刚做蓝图，去年已经有非常好的基础设施建设，而且拜耳作为头一批外资企业已经入驻了。我们总部很多同事在过去一年来华拜访过很多次，非常惊讶于BioPark的建设速度，也反映了北京市政府在医药行业建设方面的决心。
[bookmark: FunCunProofread229564]    在BioPark方面，尤其非常惠及我们的就是一些监管机构的入驻，包括CDE京津冀区域中心，以及未来知识产权中心将入驻BioPark，能够和被监管的企业有更多的互动，更快地加快政策的落地，这方面我们未来非常受益。
    除此之外，在政策方面，在细胞和基因治疗方面，一直在投资负面清单上，但是北京市政府也做出了一些突破，在保税区做一些突破。拜耳在全球已经投资了两个CGT的平台，我们希望通过这个政策突破，更快把产品引进到中国。我们在政策突破上看到了很多务实和决心。
[bookmark: FunCunProofread231904]    在金融支持方面，有500亿的医药产业基金，中金公司刚才也做了介绍，我们和中金和亦庄创投积极合作，能够惠及我们引进的创新公司。
    在人才支持方面，北京市也建立了一个人才绿色通道，能够为包括科学家、临床专家以及高管等高级人才引进、留住提供更多的支持，而且有非常务实和详细  的措施，我们公司有很多人才都是获益于北京市政府这些政策。
[bookmark: FunCunProofread234202]    最后是服务的支持，作为在北京深耕这么多年，我们一直获益于亦庄政府，他们对我们有一个一对一管家服务，我们平时运营当中碰到很多问题，包括数据出进，医院进院，包括一些医保问题，我们有问题都向一对一管家提出，他们会帮助我们解决问题。
    这里写的投资北京，赢得未来，确实值得我们长期耕耘和投入。
    
    主持人 张莉：谢谢白平总，特别提及北京一对一的管家服务，无论是政策、投资、人才、服务，都给了北京非常高的评价，让您用一句话总结，对于北京，拜耳想用什么话来描述？
    
    陈白平：我们希望“两片”工程成为新的领头兵，拜耳会长期在这里投入。
    
    主持人 张莉：谢谢陈先生美好的祝愿。
[bookmark: FunCunProofread236633]    提及到企业，如果真的想用一句话描述，我们非常想听一下侯廷熹先生讲一下从辉瑞来讲，对于投资北京，用一句话从企业角度描述下，你想说什么？
    
[bookmark: FunCunProofread237734]    侯廷熹：我1998年第一次来到北京，我还是一个学生，我感到北京发生了非常巨大的变化，我很高兴能参与北京下一阶段的发展，使其成为一个创新中心。
    
    主持人 张莉：未来在北京研发中心也会发挥更多的作用，在北京能够生根开花。
    接下来，我们想听听企业对于投资北京的看法。希望孙总，作为国际上非常知名的医药包括大健康领域投资机构，在北京，作为淡马锡有真正案例，如何在生态圈用资本助力生物医药的发展，也请孙总用一句话总结一下。
    
    孙贤兵：谢谢主持人，从投资的视角来讲，北京的优势很突出。
    第一，人才的优势，无论做医药企业，还是医药投资，人都是核心，北京高等院校培养出来的人才都是首屈一指，其次我们最好的医院、最好的企业，最好的生态系统，北京几乎是独一份。
    第二，政策的优势，北京还有一个特别突出的政策优势，因为北京离中央最近，对政策解读最到位。尤其是对创新药的投资，涉及未来三医协同，以及跟企业如何获得合理利润维持创新生态之间的一个微妙平衡。北京在这方面的认知非常到位，非常有助于企业在定价、参与各种政策谈判之间保持比较好的参与。
    人、政策、整个生态系统是北京特别优秀的地方，也是我们非常关注的地方。
    在北京投资案例方面，我们投入了北京最大的生物医药龙头企业，已经超过10年，从他最早期的轮次投资，到上市，到现在走向全球，而且这个产品在全球不是首屈一指，也是前三的地位。我们非常高兴看到这样的企业在北京生根发芽壮大，长成参天大树，照耀全球。
    我们作为新加坡跨境投资认知的维度，特别希望能够看到北京的企业，无论是医疗服务还是医疗器械，还是生物医药，都能走出国门，走到新加坡或者东南亚，走向全球，淡马锡作为中间的桥梁，能够相互赋能，这也是我们特别期待的。
    如果用一句话总结对北京的看法，以人为本，放眼全球，人包括人和为人做药，放眼全球就是希望用中关村这样的平台把北京的优势引领全球医药产业的发展。
    
    主持人 张莉：谢谢孙总。刚刚从孙总的发言里面感受到一点，作为一个资本在这个生态圈里面发挥作用。不仅仅是引进来，还有走出去，能够帮助更多更好的生物医药新药走出中国的国门。
    回到刚刚孙总所总结的以人为本，放眼全球，期待能够助力中国更多的医药走向全球。
[bookmark: FunCunProofread247951]    刚刚无论是企业，还是投资人，他们发言都提到了生态圈医院的角色，下面请赵院长讲讲，在这样一个生态圈里面，相信医院和企业、相关利益者建立了伙伴式的合作关系。包括刚刚讲的非常振奋人心的脑机接口，相信也是各方合作。请您讲讲生物医药新生态里面，如何推进融合创新发展，包括在人脑科学方面，在未来有哪些，有请赵院长。
    
    赵国光：提到投资，跟经济活动息息相关，我们有一个亚专业叫神经经济学，当你做决策的时候，你的大脑怎么来决定？今天投资北京给大家一个非常好的启发，就是要做正确的判断，投资北京没有错。
    第一，北京的医疗资源不仅是服务于北京患者，为京津冀发展做贡献，更是全国医疗服务的中心。这里有国家神经疾病、国家医学中心，也有国家临床疾病研究中心，背后有高水平的学科和专家团队，这是北京的医疗资源。
    第二，为迎接这样一个生物医药创新产业，北京各个医院也在政策和条件上做好了准备，包括疾病亚型的分组，高水平队列，以及样本库建设，再有数字化转化，比如说宣武医院完成了北京第一单数字资产转化，就是把颈内动脉支架的数据用于企业的研究，形成一个创新生产力。这方面，北京资源是非常独到丰厚的。
    第三，从科学研究范式来讲，现在AI会改变未来生物医药所有研究范式，很多药研发不符合摩尔定律，在动物阶段有效果，上人就没有结果。因此围绕疾病，围绕着人，上人是王道。因此利用这样一个资源，应该能够快速创新生物医药产业发展。全球第一症的脑机接口就给了我们深刻的启发，有组织的科研可以发挥我们的集体优势，快速抢占这样一个看似不可能的领域。因为很多四肢瘫痪的患者在国外招募难以想象，但在这里却能这么快地进行招募、高水平地开展研究，所以大家对这样一个生物医药产业蓬勃发展的时代应该充满信心。
    如果让我用一句话总结，我想现在会场上的一句话，投资健康北京，赢得未来健康，谢谢大家。
    
    主持人 张莉：谢谢赵院长非常精辟的总结，我们期待未来在全球范围，包括国内、北京各个资源，有组织更多的科研，这就是我们所说的生物医药新生态。
    最后时间留给东道主，留给颜局，希望您讲讲北京在未来，针对生物医药创新融合方面有哪些布局，希望您用一句话总结一下今天最终这个环节的发言。
    
    颜冰：谢谢主持人，我前面说了北京32条，还是来自北京市医疗保障局，我也想说医保在支持创新药方面的工作。
    正如大家所说，现在医保基金已经成为医疗服务和医药产品一个最大的战略购买方。举例，现在每年最新上市的药品，现在两年之内80%的药品都可以进入到医保目录中去。进入目录之后，我们通过双通道，就是医疗机构和药店双通道的形式进行保障，能够做到应采尽采，应用尽用。
    北京市2025年对双通道的创新药品支付了45亿元，惠及人群达到了1000多万人次。除此之外北京普惠健康保，它是一个惠民商业保险，这里面纳入了医保目录之外的创新药品159种。这里有大家很关注的费用很高的比如说Car-T产品，还有国内还没有上市的65种海外特药品就是因为普惠保受到了大家广泛的欢迎，所以今年我们出台了支持商保高质量发展的措施。我们觉得商保是下一个发展的蓝海，我们更多的创新药，创新的器械，下一步可能要通过商保进行解决。
    除此之外，医保在支付改革方面，我们对创新也有很多的政策，一是通过医疗器械的定价、医疗服务的定价，让医疗器械能够进入到医疗机构使用；二是通过特例单议新药新技术除外等特殊的政策，可以让这些创新的医药产品不用受到DRG支付的限制，不用受到药品费用控费的限制，从多个方面支持创新医药的发展。
    最后用一句话表达一下，我们持续以企业的诉求，来完善政策供给，提升政府的效能，同时加强部门之间的协同。欢迎更多的企业来京投资发展。
    谢谢。
    
    主持人 张莉：谢谢颜局，在我们所看到政府层面，除了刚刚所说在生态圈里面对于很多医药创新的支持扶持政策，和老百姓息息相关的就是医保。作为一名北京市民，我个人觉得非常荣幸，在过去一年两次骨折，不仅仅享受到北京医保福利，也涉及一些新药的尝试。由此可以看到，在生物医药领域的创新，不仅仅能够促进产业的发展，更重要的是最终能够给所有的人类带来很多的福音。
    今天这个环节，我们刚刚和各位嘉宾已经深入探讨了生物医药新生态领域的融合和创新。因为时间原因，接下来各位嘉宾还有更多的时间和大家交流。
[bookmark: FunCunProofread265882]    最终回到主题，希望在北京这片热土上能够有更多生物医药新生态融合和创新，能够有更多的极有创新力，又非常有温度的北京故事，可以感染到每一个人，谢谢大家，谢谢各位嘉宾。
    
    主持人：现在进入大会项目路演和洽谈环节。
    
[bookmark: FunCunProofread267102]    主持人：大家下午好！下面我们进入大会项目路演和洽谈环节，请参加路演参会代表移步到前排就座，请参与洽谈的代表到会场后方洽谈区交流洽谈。谢谢。
    我是来自中关村产业技术联盟联合会的杨毅图（音），非常感谢大会主办方的邀请来主持这一路演环节。下面首先邀请第一家企业进行项目介绍，来自北京硅基流动科技有限公司创始人兼CEO袁进辉袁总。
    
[bookmark: FunCunProofread268661][bookmark: FunCunProofread268841][bookmark: FunCunProofread269631]    袁进辉：大家下午好！我是硅基流动的创始人袁金辉，非常高兴有这个机会在这个隆重的大会来分享和介绍这家公司硅基流动。硅基流动是一家什么公司？是在做所谓的token工厂。我不知道在座的各位有没有关注token这个很热的词，下面我用几页材料比较快速的把硅基流动业务背后的逻辑以及今天的发展状况，和大家汇报一下。
    最近两三年，最热的赛道是什么？就是AI。最近几天，AI方向最热的词是什么？可能关心这个行业的人都关注到了一个词——token。我们国家的数据局昨天开会宣布中国大模型日调用token超过140万亿token，英伟达的创始人黄仁勋在GTC大会上也在讲，说未来的世界是token工厂，因为所有需要用AI的场景和行业，最终都需要底层的动力来源，就是token，而全世界行业的场景每个国家、每个企业都需要token。同时我们也会关注到中国最大的云计算公司像阿里云也专门成立了token的业务部事业群。这个词可能在别的场合需要比较多的解释，但是今天就不过多展示。
[bookmark: FunCunProofread274035]    整个AI在过去两年大模型能力提升非常快，能力每提升一个台阶就解锁了一大类的应用，而每一类应用场景被解锁之后，对底层算力的消耗或者所谓的token的消费量都是几十倍、一百倍的提升。所以像刚才我提到的我们国家统计局的统计，一天是有140万亿的token在生成，token也成为一个新的产品形态，它是所有应用场景、所有要用AI的人和底层底座交互的一个基本单元，消费的基本单元是token，计费的基本单元是token。比如我们程序员今天用AI做编程，今天花了几百美金，实际上可能消耗了几亿个token。token是一个新的产品和商业模式，硅基流动在做一个所谓的token工厂，就是把电力通过芯片和模型转换成token送到全国各地、全世界各地各行各业。
    为什么说硅基流动可以做这件事情？从token生产环节里面最关键的几个技术侧面来说，硅基流动都有全行业领先的技术、业绩和指标。比如能支持的芯片数量，这是全国最多的，因为其他企业除我们之外，只能把最成熟、最好用的英伟达的芯片用起来，只能用英伟达升级芯片来生成token。但是在中国国内，我们相信未来绝大部分token应该是基于自主的体系来生产的，硅基流动是唯一走通了用国产芯片生产token的这么一个企业。第二，它能够支持把全国各地几十家不同的数据中心算力整合起来，变成token工厂，我们是连接数据中心最多的一家企业。第三，支持的模型数量也是全行业最多的。因为我们知道大模型公司只支持自己家模型的token，而且大厂因为有自己的模型，所以它的重心就在支持自己家模型的token，而对第三方模型的token支持力度就不够，硅基流动虽然不生产自己的模型，但是要给用户提供用户需要的所有模型的token。
    因为时间因素，没办法详细展开，就这三个方面，比如第一个支持的芯片的数量，我们是唯一走通了基于国产芯片来生产token完整的流程，而且通过和国内占有率最高的国产芯片，比如昇腾，还有去年两家新上科创板的摩尔和沐曦，在上面都跑出了最好的效果，这是全行业唯一的用国产芯片来做的案例。第二是支持算力来源，形形色色的有大的云厂商，还有运营商，还有海外的算力中心，我们是连接数据中心最多的一家企业，能够把来源不一的型号、建设标准不同的数据中心/智算中心，整合成同一个统一的资源池。我们的支持模型数量多。（图）这是产品的一个截图，大家可以看到今天我们最流行、最主流的开源模型，在一个平台都可以用到，而且开箱即用，不用关心下面的底层算力。如果在座的有想体验各种模型的，也许原来需要在这个平台注册一下，另外一个平台注册一下，才能使用不同的模型，但是硅基流动只要注册一次就可以方便使用所有的模型，100多个开源的模型。第三，偏技术一点，不展开，提供了从底层到云服务完整的生产token的技术栈，这也是在创业公司里面最齐全的，也是在全行业包括大企业最领先的。
[bookmark: FunCunProofread286781][bookmark: FunCunProofread287051][bookmark: FunCunProofread288233][bookmark: FunCunProofread289651]    前面是从技术角度来说，我们看一下市场方面的统计数据。比如这个网站来的人数，我们统计了过去几个月平均有多少人来自这个网站，第三方权威的数字，来这个网站的人数是介于一些大厂网站的访问量之间。和创业公司相比，那也是远远超过其他创业公司网站的访问量。网站大概注册用户数有超过900万，有800多万的C端用户，几十万到一百万的开发者，超过一万的企业用户，每天都有几十万和个人、企业活跃的使用这些大模型服务，每天生成的token是3000亿-5000亿token。同时在一些第三方开发者平台上，也可以看到第三方开发者用脚投票的排序，大家使用哪个模型供应商的数量最多。我们会看到我们不是排名第一的，因为排名在我们前面的都是世界上最主流的模型供应商，比如OpenAI，包括阿里通义、包括DeepSeek，仅次于这些企业，在第三方模型token的供应商里面我们排名第一，排在我们后面的还有很多大的企业。（图）截图并不完整，但是大家能看到像字节的火山、Google的Gemini，还有后面的，像BAT的很多其他产品和服务。这是从用户角度。这个服务已经服务了国内头部的多家大模型公司和多家互联网公司，我们每天使用互联网产品的时候，背后有一部分token是来自硅基流动的。
[bookmark: FunCunProofread290511]    今天可能很多人也在讨论中国的token“出海”，我们在最近两个学也做了一些初步的尝试，通过美国的一个代理商，把这些token卖到全球。美国的代理商有全世界的渠道，到今天，每天大概有500亿个token，价值是多少？大概每天是2万美金，当然这仅仅是开始。
    总结来说，硅基流动流动从芯片、模型、数量、算力中心最完善的技术支持。从市场的排名来说，大家也可以看到各种第三方的统计数字是排在非常前列的，这也支持我们有信心去冲击全世界最大的token供应商。我们背后的投资人是行业内最懂技术的一批投资人，比如中国最大的芯片公司、中国最大的云公司，还有中国最知名的模型公司。下面还有很多非常专业的财务投资机构，可能大家也非常熟悉这些同行。
[bookmark: FunCunProofread293561]    我们团队因为时间因素，无法完整的介绍。我个人是在清华读了博士，之后在微软亚洲NEO工作，2016年开始出来创业。一次做了一个项目叫OneFlow，是被中国2023年的时候最大的大模型公司王慧文先生创建的光年之外并购，之后他因为身体原因，公司又被美团并购之后，我们又成立了新的公司叫硅基流动，公司有商业方面的顾问王慧文先生，还有科学方面的顾问是我当时读书的导师张钹院士。我们除了水准非常高、建制非常齐整的技术团队之外，也有经验非常丰富的商业化团队，比如像曾华、胡建也都是连续创业，而且多家知名的创业公司和大公司的高管，他们也有创业被并购退出的多个经历。
    我就介绍到这儿。谢谢大家。
    
    主持人：感谢袁总的介绍。接下来有请北京宏诚科技创新有限公司董事长田川田总为大家作介绍。有请！
    
[bookmark: FunCunProofread297597]    田川：各位领导、各位嘉宾，下午好！我是北京宏诚创新科技有限公司的董事长、创始人田川。宏诚创新成立于2014年，是国家级专精特新小巨人企业，也是领先的AIoT生物安全数字化解决方案服务商。
[bookmark: FunCunProofread2983511][bookmark: FunCunProofread298541]    当前，全球生物安全与风险挑战日益加剧，大国博弈向生物安全领域纵深延展。国家“十五五”规划明确提出筑牢国家安全屏障、建设区域血液安全中心等重点任务，《中华人民共和国生物安全法》也将生物安全上升为国家安全的重要组成部分。立足国家战略需求，宏诚创新深耕生物安全与物联网领域十余年，始终围绕立足物联网关键技术自主可控、保障生物安全、服务国防建设、驱动产业数字化升级的使命，构建了覆盖芯片、材料、天线、算法到数据的全链路技术体系。
[bookmark: FunCunProofread300541]    作为赛道内唯一实现平战结合、全场景落地的企业，宏诚创新业务已经覆盖了全国30余省市，服务了采供血机构、各省市血液中心、中国疾控中心、医疗机构和数千家高等级生物安全实验室，建设了多个生物安全领域的国家级平台，形成了贯穿血液全流程服务能力，真正实现了资源一盘棋联动。
    公司在血液安全与生物实验室数字化领域形成领先优势，市场占有率居行业前列，目前我们已拥有300余项自主知识产权，并参与多项国家标准制定，近期承担了新发多发与重大传染病防控等国家科技重大专项。公司核心团队来自清华大学、中国科学院等国家顶级的科研院所，公司还建成了北京市企业技术中心、北京市经开区博士后科研工作站，持续吸引优秀人才赋能企业根基。
[bookmark: FunCunProofread303632]    我们围绕技术底座持续攻坚，构建了宏诚智联、宏诚数算、宏城信融、宏诚云枢四大平台，形成了物联感知、智能分析、数据中台、决策赋能的全链条技术体系，实现了从底层技术研发到实际场景落地的完整闭环。公司聚焦行业痛点，自主研发深低温无线感测技术和全国产化射频芯片模组，攻克极低环境下的物资感知难题，可实现-196度到86摄氏度全温域的稳定运行，填补行业技术空白。构建的自研算法体系，形成了覆盖垂类小模型、行业大模型及多模态融合的人工智能战略布局，率先打造了垂直行业的大模型，并将大模型技术成功应用于血液安全管理实验室生物安全监管等场景。
    围绕国家生物安全核心战略需求，公司重点打造两大核心解决方案。一是血液安全与卫勤保障数字化解决方案。血液安全保障已纳入国家“十五五”卫生健康领域的重点工作。我们实现了血液从采集存储到使用的全流程可视、可溯、可控的安全保障，在突发公共卫生安全事件中，可实现海量血液的快速定位与风险拦截，在应急与保障场景可以支撑血液资源的跨区域调动，全面提升整体的响应效率。
    二是实验室生物安全数字化解决方案。紧扣《中华人民共和国生物安全法》要求，围绕病原体、实验过程、监管穿透，打造业界唯一的全链路三位一体的生物安全防御体系。源头端实现高致病性样本溯源管控。项目已作为生物安全法献礼工程落地中国疾控中心。过程端依托宏诚睿研Lab AI，对实验室人员、设备环境全要素实施监控，及时告警，已在多家知名高校部署应用，化风险事后溯源为事前阻断。监管端首创省域级生物实验室非现场监管模式，并在浙江、北京等数千家实验室应用落地，打造了现代化生物安全治理的省域样本。入选全国优化营商环境十大创新实践案例，形成可复制、可推广的治理模式，三层体系形成完整闭环，全面覆盖实验室管理到政府监管的需求。
    两大核心解决方案精准卡位蓝海市场，在血液安全领域，血液全网监测市场需求达百亿级规模，全球市场达千亿级市场规模，在生物安全领域，国内生物样本量大，实验室点位多，拥有百万级的终端需求，数千亿的市场规模，为宏诚创新的快速发展提供了广阔的市场空间和增长动力。
[bookmark: FunCunProofread313793]    依托广阔的市场空间，公司正处于上市前的重要发展阶段，受益于政策驱动和市场需求释放，业务持续增长，估值增长稳固，我们计划融资3个亿，投前估值15亿，主要用于产线扩建、加大研发和市场投入，把我们的技术优势持续转化为规模性优势，为上市夯实基础。同时公司在深耕核心赛道的基础上，我们也积极推动了技术价值的多元释放，依托公司在图形图像算法领域积淀了深厚的AI技术能力，探索技术跨界应用，延伸出了AI+体育直播和分析系统，这个系统已经在各大全国超级联赛实现了无人化的AI直播。
    综上，谢谢大家。
    
[bookmark: FunCunProofread315943]主持人：感谢田总的介绍，下面有请北京天象新亚空间技术有限公司总经理刘旭东作介绍，有请！
    
[bookmark: FunCunProofread316143]    刘旭东：各位领导，下午好！由我介绍一下商业计划书，我们融资逻辑和很多行业黄金伙伴不太一样，他们通常是上游式的这种叙事逻辑，有多少卫星，拥有多少数据，去融资，推导出能够支撑的应用场景，我们正好与它相反。我们以市场场景为核心，这些年我们的产品匹配了哪些行业，解决了哪些场景的痛点，验证了上下游商业化的路径，具备了行业应用和接收运控的能力。
[bookmark: FunCunProofread317961]    目前，我们距离成为一家贯穿商业航天上下游差异化星座，赋能减灾成为国内该领域唯一全链条服务商，就差自有卫星。这也是我们本次融资的目的。
    下面，我通过下面四个方面进行一个详细的介绍，分别是国家使命与战略价值，公司介绍，商业化验证与资产质量，财务分析与融资需求。
    第一部分，国家使命与战略价值
从去年上半年开始，商业航天进入了快车道，各种政策扑面而来。特别是在两会提及新兴产业中，商业航天反复提及，在国家大的战略背景下，商业航天的风口已经到来。在这里，我们提取了相关政策，有很多政策，就像我们量身打造的一样，以下是我们列举的部分政策。
    通过这些年服务应急部和生态环境部的业务经验，我们比其他同行更了解目前行业的短板与痛点，解决了这些痛点，补齐了短板，就是我们最大机遇。
    结合目前卫星发射成本降低，政策红利释放等利好，产业机遇不言而喻。
[bookmark: FunCunProofread322104][bookmark: FunCunProofread322364]    刚才提到政策，现在看一下目前市场规模分析。25年中国卫星遥感市场规模约800亿，其中增速20%，天象新亚服务的市场规模约为560亿。特别是自然资源环境应急市场，城市规划治理。
[bookmark: FunCunProofread322863]    通过卫星星座形成全链条后，可以快速实现15亿的占有率，目前我们的用户涵盖应急、林草、电网、环保、能源企业、城市治理等领域。
    基于政策的利好，成本降低，新兴源和新技术的结合B轮通过增加12颗卫星组网，市场端可以覆盖70%的行政区域。
    从这个事情的战略价值考虑，天象新亚是服务应急管理部委减灾领域唯一具备快速打穿产业链能力，同时全场景自主可控的商业航天企业。
    天象新亚的目标是实现垂直行业或领域的NO.1，而不是替代谁。就像现在一样，我们在商业航天产业中也建立了自己的朋友圈，包括长光、星图、宏图、思维等。当我们发星上天，打通上中下游全产业链后，能够吸引更多的同行组建生态，服务商业航天。
    第二部分，公司介绍。
[bookmark: FunCunProofread325956]    公司2016年12月成立，2019年开始服务上海进博会，2020年开始服务应急部，2022年承担生态环境部全国碳汇试点工作，2024年承接全国重点研发课题，2025年完成了国家唯一海上卫星发射船卫星接收建设。这些是部分案例。
    科技公司最关键的是人才，原始团队均来自气象局、卫星中心、航天五院等，都深度参与了“十三五”期间卫星算法设计工作。组建公司后分工明确，研发团队100%的硕士及中级职称以上。
    公司所有产品均为自研知识，产权明晰，自主可控。我们按照商业航天上中下游的层级对产品进行分类介绍，其中产品为卫星接收处理系统等六类产品。下游产品为卫星森林火灾检测预警系统等八类产品。这里按照大类分的，每一类中都有很多细分产品，这些产品叠加了很多维度的数据源，在遥感技术的基础上，叠加了跨专业技术，实现了既能监测又能溯源，形成了一揽子解决方案。
    在算法精度提升上，从2024年开始实现AI+数据+算法的新模式，更加高效地提升算法精度。
    刚才主要介绍应用端，现在我介绍一下接收端，目前在全国范围内，我们自主建设了卫星接收站30座，实现了全国多站一中心接收网络的布局，完成了卫星接收处理应用的业务链条，发现后上中下游整体形成闭环。
    第三部分，关键资产验证与资产质量。
    关键验证，我们从技术验证、商业验证和资金验证三个方面进行介绍。
[bookmark: FunCunProofread332282]    首先是技术验证，目前商业卫星越来越多，可是地面接收站点严重不足，这样就造成了组网效率大大降低。两会期间，王坚院士指出，受雨衰、观测覆盖不足等影响，我国星上大量数据无法回传地面，面对这一难题，我们依托全国30多个地面站，多站一中心的建设，积累了很多经验和关键技术，也在为自然资源部已经完成了测控接收一体化系统验收，同时国家也出台了一些针对这些痛点相应的政策。
    产品体系方面，我们构建了完整天地云一体化运营体系，我们充分利用自主建站多站一中心，实时接收多达20余颗卫星，更重要的是我们通过自研的一致化处理引擎，打通了多元异构的数据壁垒，结合算法、关键技术和人工智能体，已经成为可对外出租的标准化SaaS遥感平台。
    技术验证分为国家级、行业级和科研级三个方面，一家商用航天应用企业是否能够实现规模化增长，关键在于其技术是否经过国家级权威验证，能否有复制行业示范效应。天象新亚已经构建起一条清晰的价值跃迁路径。首先技术团队在创业前期做了17年的技术和服务经验储备，团队从减灾主管单位承建制度，以服务应急管理部（应急部）为核心支点，延伸至国家火灾重点实验室等深度赋能，为能源、电力等B端高价值场景规模化落地形成了技术验证，科研贡献产业示范市场扩张的飞轮效应。
    商业化方面，我们坚持国家验证示范政府行为采购服务的双驱动，自19年起持续为应急管理部（应急部）提供核心服务，并于23年签订GKRA卫星专项监测协议。截至目前，我们服务已覆盖陕西、湖南、云南、辽宁等森林火灾高发地区，政府及能源部门。在B端建立信任后，我们快速切入高价值B端市场，目前已与南方电网、国家电网深度合作。此外，我们连续八届服务进博会，成为重大活动保障的标配单位。
    这些案例证明，我们的技术不仅能够解决国家关切的问题，更能转化为可规模化、可复制化的商业化产品，真正实现技术产品收入的正向循环。
    在资金验证方面，21年陕西国资投资、23年北京房山国资参股，回到北京后，经过两年经营成为区域规上企业，尤其是京信和中关村房山园共同推荐进入北京的基金库，这不仅是国资信任的背书，也是对企业的帮助。天象新亚属于轻资产高壁垒技术，和复用的科技公司，同时在全国应急防火领域属于独角兽，既是代表应急部面向各省的裁判员，又是全国技术领先的运动员，资金分段投入验证后再扩张的投资理念，使风险可控。
    财务分析与融资需求，天象旗下的财务状况良好，企业收入、毛利润、净利润持续提升，研发投入符合政策方向，持续且科学。融后三年内营业收入可以达到2亿+，同时毛利率增加到25%，净利润增加到24%。发行后能够解决目前技术短板问题，将为公司的收益带来显著增长。
    本轮融资6000万元，释放13.33%股权，采取分段投入，控制风险。技术和商业验证闭环后开始B轮融资，计划在B轮实现11颗卫星组网，同时验证闭环后开启C轮，实现30颗卫星组网，最终实现IPO。本轮融资的技术和商业验证18个月，融后10个月发射卫星，15个月商业化运营，18个月收入超1亿元，投资回报率2.22倍。
    以上是我的商业计划书汇报，感谢各位。
    
    主持人：感谢刘总的介绍，接下来我们有请北京万锂达科技有限公司董事长、总经理王献明给大家作介绍，有请！
    
    王献明：我是北京万锂达有限公司创始人王献明，今天介绍的内容有关全固态电池采用项目，我是在清华大学读书期间，有机会到日本留学，1996年在日本读的学位，拿到博士学位，毕业一直到三菱化学工作，主要负责固态电池的电解材料，凝胶固态电池的生产。2019年在世界500强企业三菱化学和日本政府机关日本宇航局工作了25年。
    我主要讲固态电解质，一般我们车上用的是电解液的，有可燃性，碳酸酯溶剂，事故经常有燃烧爆炸事故。去年国家发布了新国标，要求今年7月份所有动力电池强制性不起火不爆炸。就是希望本质安全，从材料上解决这个问题，像固态电池，它用的是不燃性的，固态电池也是，它能够解决安全问题。
[bookmark: FunCunProofread349274]    下一步发展肯定是往固态电池方面走，我们现在主要开发的是固态电解质，硫化物的固态电解质是我们公司开发的。因为固态电池本身是日本东京工业大学野久康（音）教授团队20年前开始工作，国内也是最近5、6年开始发力，包括资金上面和政策上面给的支持还是很大的。现在国内跟日本、韩国相比，现在主要材料设计、界面工程、装配工艺、测试标准上有很多差距。
    万锂达主要做的是针对材料设计上出现的问题，主要做的硫化物固态电解质，用在全固态电池上，硫化物的电池关键材料是硫化锂。
    这是我们的日本团队，我们在日本有研发中心，这是在日本做的实验结果。右上角做的是XRD图，可以看到我们是两个产品，一致性非常好，这是第一。第二，我们和同样组成的已经量产国外标准样对比，我们做得非常干净，跟对方做XRD出风位置完全一样，我们制作的产品非常干净。
    电导率，一般说硫化锂电池主要指标就是电导率，我们做的电导率是最高的，就是10毫星每子（音）每厘米，这是非常高的数值。
    公司最大的优点，我们现在做LGPS和LPSX。这两个配方里面X是卤素，尤其在电解质非常高，因为硫化物电池最大的问题是怕空气里面的水分，车上面用起来都是安全，万一给暴露的空气里面，出很多的问题，导流率下降，包括放出硫化氢。它本身是不燃烧的，万一硫化氢放出来，最后还是起火，。我们现在拿氧化物给它表面处理后，会放出硫化氢非常慢，我们做得非常好，比竞争对手有很大的优势。
[bookmark: FunCunProofread354944]    我们跟东京工业大学康诺久小（音）集团合作，另外是天津大学，我们在亦庄正在建中式基地。在亦庄基地建10吨的产能基地，预计8月份竣工。
[bookmark: FunCunProofread356555]    财务预测，我们做了两块，因为固态电池市场还没有成熟，我们还有一块做电解质电解液的，我们有完全新的技术，液态六氟磷酸锂，还有一些新的添加剂，也是在国外开放的，我们现在在国内应用，我们做得非常好，已经在国内山东淄博建工厂，今年下半年会有产出。现在公司已经融资了6400万，现在公司正在开启下一轮融资，计划2026年10月底前股权融资7000万元，主要用于固态电池的研发。
    我就讲这么多，欢迎大家线下沟通。
    
    主持人：感谢王总的介绍，下面有请北京洛图纪年科技有限公司创始人、首席执行官李晓简李总作介绍。
    
    李晓简：大家下午好，我是北京洛图纪年科技公司的创始人和CEO李晓简。
[bookmark: FunCunProofread359674]    我们在做什么事情呢？我现在戴的眼镜，手上戴的戒指，和运动时尚的手串，现在都是智能可穿戴的产品。我们在做一个国际品牌和科技线的全球首发。我们现在对标了blackrock和abg去投资品牌资产管理公司，他们估值已经200亿美元，现在估值是200亿，他们构建的是强现金流+高毛利回报的项目，并且是以科技作为委员内核的驱动。
    目前我们深度签了开品权的品牌，这些品牌大家都认识，认为他们是传统的产品，比如说服饰、箱包、首饰，我们拿到的这些产品在智能可穿戴的科技产品独家全球开品权限。
    有一家公司叫陆逊梯卡，他们做了Meta和雷朋做首发的产品，他们现在是300亿美金的营收，我们所见智能戒指也好，智能眼镜也好，大家探讨的都是技术。这个技术有什么绝对的壁垒？是不是可以做到TOC应用端，使得广大用户能够接受，使得他们有价值和价格的壁垒。
[bookmark: FunCunProofread363341]    我们做了以下三条类目线，围绕运动户外，众所周知，近20年全球增长或者市值最高的几乎是围绕岸跑、lululemon，就是运动户外的这些时尚产品，我们在这个产品领域会推出智能运动场景的眼镜、智能网球的腕带，还有智能戒指。这是以岸跑，head是网球类专业的品牌，我们去年参加了CES展，非常受关注和欢迎。再就是时尚美学科技线，像PRADA，我们打造了一个同传耳机，同时可以当作一个耳饰，下面所看到的产品也是我们正在推出的Smart的音响Speaker，我们商业模式是做老和做新，围绕我们静电的这些工艺和围绕AI与时尚创新推出。比如说我们会拿一个十年的开品权，在开品权过程中，我们可以对这条产品线进行收购，同时组合中国最头部的柔性生产，形成新的产品，把这些产品推向全球市场。
    我们现在正在推出的一项智能戒指，运动场景比如说挥拍，有比较专业的运动智能腕带，专业的前提下同时具备时尚美学。每个年轻人关注自己运动场景的人士也关注社交属性。这款眼镜去年参加了CES展，当时只出了样机，都被买走了。
    岸跑，运动户外，我们打造运动场景的智能陪跑，同时在一些智能场景辅助很多AI后台数据的功能，这都是我们的设计款。
    这是PRADA。
    这是我们正在推出的AI音乐智能画框，我们合作的比利时公主，这本身是他的画，家用环境是一个AI、装饰品，同时是一个音响，功能更加多元化。
    这条产品线会围绕生活方式，因为谁占据了空间和时间，谁就占据了我们的生活。
    Moncle，我们现在打造它滑雪线的一系列产品。我们推出这些产品之后，在哪里推介，我们是全球性的，包括线上，非常垂的高净值人群，精准网球CLUB，我们也会联动一些国际级的赛事，我们今年会推出F1的产品，今年我们也签了奔驰F1，会在国际渠道推出，也会在线下做首发产品的亮相。
    这是我们全球营销体系，第一年切入的是head on和oleo，这些产品推出的运动可穿戴，第二年会围绕高奢，PRADA、Moncle、valetino和BV，我们推出时尚奢侈品的美学科技产品，像我手上戴的已经陆续这些产品，并上线。第三年我们重构一个价值生态链，围绕不同生活场景，还有你的审美美学、社交的产品，一起推动它的发展。
    我们的团队是一个比较国际化的团队，我之前做中欧跨境并购，并且加入了欧洲九大家族资产管理公司，也是瑞士上市的另类资管，我是core founder，之前我做过就是时尚媒体类的上市公司，并且有多个创业推出经验。
    我们技术负责人莫阳是剑桥的博士，也是参与国家重大人工智能项目。
这是我们的运营团队，在海外，21年我们和苏菲玛索是我们的股东，兼品牌形象大使的一个法国项目进行了首发。
这是历峰集团，包括梵克雅宝，卡地亚，都做过区域级前总裁，现在也和我们合作个别的产品线，包括尼科瓦斯也是。
    我们现在基于和欧洲品牌合作，因为他们建立了实践护城河，技术是不断迭代的，品牌是可以穿越周期的，我们经由品牌和中国柔性制造、AI结合，再形成我们自己因为底层APP是LTT打造，所以我们会成为最懂用户，然后链接用户的底层和终端，这是我们推出的产品线，声音+智能可穿戴和生活方式产品线。
[bookmark: FunCunProofread376612][bookmark: FunCunProofread376834]    目前我们正在发起一个亿的基金，是品牌赋能基金，专门围绕每个可穿戴线上委托和下来选择国内头部的独角兽企业或者AI企业给我们做支持。我们在单条线上，预期一个品牌一条线会达到毛利40%，并且达到年营收3个亿往上。我们首轮已经有1个亿的估值融资，释放了3.5亿的估值窗口，目前香奈儿家办也是海外的一个品牌家办，对我们也是有兴趣的，我们希望在26年底、27年初会启动下一轮的融资，谢谢大家。

    
    主持人：感谢李总的分享。下面是第六家进行路演的企业，也是今天最后一家，来自北京开运联合信息技术集团股份有限公司融资总监张国明张总。有请！
    
[bookmark: FunCunProofread378402]    张国明：我们开运集团是做太空数据的一家民营企业，现在在太空里面，卫星和碎片在什么位置，其实我们开运是有这个数据的。这个数据在全球来讲，除了美国TLE，民营就是我们中国的开运，大概这样一个格局。
    （图）这就是我们业务的基数。我们中国的卫星现在有24万颗申请，赛道我们属于太空态势感知，就是给卫星用来做导航地图，是这样的一个业务场景。另外我们两块业务，去年1.6亿收入有1/3都是态势感知，这个在国内目前也是唯一的，还有2/3跟星图特控类似，是做测运控。大概就是这样一个产业链的位置。
      （图）这是我们做的一个AOE系统，
    （图）这是整个行业的数据空间。
    开运也是20多年的公司了，国高新、小巨人都齐全，我们参与的测运控的卫星，中国现在有1100多颗，我们参与了380多颗，基本上1/4的卫星都有开运的测运控服务在里面。团队都是体系内在测运控和态势感知基本上顶尖的专家，管理团队主要是亢总是我们的创始人，华为出身，也出来做开运差不多20年。
[bookmark: FunCunProofread384063]    （图）这是我们测运控系统的界面，基本上特种领域内或者测运控相关的模块板块都涉及到，这也是我们能力的一个体现。
[bookmark: FunCunProofread384304]    去年9月5号我们已经发了一颗态势感知的卫星，现在在国内第一颗民营的态势感知卫星只有我们开运。我们把望远镜放在太空去观测太空里面的目标，结合我们地面站的基础设施，形成自有的太空数据。
[bookmark: FunCunProofread385334][bookmark: FunCunProofread386554]    三个星座我们会陆续在3-5年内都把它发上去。第一个星座是太空目标的采集，第二个星座是太空里面的卫星来拍照或者向空间站拍照，作用就是给保险公司或者融资租赁提供卫星寿命的支撑，这个还是比较关键的，像美国现在有的，咱们中国还没有第三个星座是太空环境的感知。（图）这是我们9月5号发的第一颗卫星，这是我们最核心的海外的状态。我们现在全球铺了27个，有22个自有、5个合作。
    （图）这是我们4月份就会调试完成，我们在新疆会有一个阵列，对我们的编目能力有一个巨大的提升。
    （图）这是我们的海外站工作的状态，通过光学的望远镜观测去收集夜间太空里面的数据，再回传回来，我们测算，形成编目的能力。
    （图）这是我们今年上半年跟哈工大的于老师成立的激光通讯地面站的研发，也会在我们长沙来落地。
    业务模式基本就是项目制。
    这是我们整个的业务框架，通过我们的基础设施收集数据，形成我们底层的数据库，包括算法、包括大模型，进而产生服务的产品。场景就是我们去开发应用场景。中美除了追赶、复制，我们也有一些新的业务生态出来。
[bookmark: FunCunProofread390675][bookmark: FunCunProofread390784][bookmark: FunCunProofread391351][bookmark: FunCunProofread393993][bookmark: FunCunProofread394053]    这是我们的布局。开运北京我们是总部，西安、石家庄都有子公司。融资来讲，因为乐山、杭州、长沙分别投了我们1个亿，还有3000万、3000万，所以我们是1.6亿，A轮已经结束了，现在是A+轮。对应的我们在乐山、成都、长沙、上海都成立了子公司，分别不同的业务板块。客户是特种领域为主，大概五六成，剩下的就是商业航天，占到两成，其他是科研院所、学校，金融后面会是我们客户的布局。所以亮点，我觉得我们开运是唯一一个通过全球建站基础设施收集太空数据，在国内目前还是唯一的，。今年我们计划融资5个亿，当然现在我们A+轮其实也差不多2个亿了，我们的B轮也有资本在准备资料上会了，所以我们的A+轮等于有B轮在支撑，A+轮大概估值17亿，B轮20亿，都在推进中。
    这是我们开运一个大概的情况介绍。谢谢大家的时间。
    
    主持人：感谢张总的介绍。到现在，今年2026年投资北京大会全部正式结束。再次感谢各位嘉宾的光临，明年投资北京大会再见。谢谢大家。
    
    画外音：2026年投资北京大会到此结束，感谢您的参与，请您继续关注投资北京品牌活动。
    
